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LUOMME SUOMELLE
VAURAUTTA JA HYVINVOINTIA
KIIHDYTTÄMÄLLÄ
ASIAKKAITTEMME KESTÄVÄÄ
KASVUA GLOBAALISTI.

Ydintehtävä
Miksi olemme olemassa?





KASVUHAKUISTEN
YRITYSTEN KUMPPANI

YRITYS
Startup / PK

Midcap / Suuri

Suomeen rekisteröity
yritys (y-tunnus)

Kilpailuetu
kansainvälisillä
markkinoilla

Kansainväliseen
kasvuun sitoutunut

omistaja ja tiimi

Yrityksen hyötyessä,
Suomi hyötyy

Riittävät resurssit
kansainvälistymiseen

Taloudelliset resurssit
kunnossa

Tiimillä monipuolinen
ja laaja osaaminen

sekä kyky
verkostoitua



KV-kilpailukyky ja kilpailuetu

 Perusta kuntoon

 Omistajien, hallituksen ja johdon
sitoutuminen
 Suunnitelmallisuus / strategia
 Kv-kasvun resurssit ja osaaminen
 Markkinat – asiakkaat

ELY-keskus / TF-koordinaattorit



KV-kilpailukyky ja kilpailuetu /Perusta

Innovaatio-
seteli

5 000 €

Market Explorer

5 000 -10 000 €

Talent Explorer

10 000 -20 000 €

BUSINESS FINLANDIN RAHOITUSPALVELUITA
(De minimis)

Exhibition
Explorer

► WWW.BUSINESSFINLAND.FI  - RAHOITUSPALVELUT

MARKKINATIETOA JA –MAHDOLLISUUKSIA

Doing business
in [country]

Market
opportunities

► WWW.BUSINESSFINLAND.FI  - MARKKINATIETO



• kokeile, selvitä ja valmistele uutta tuote- tai
palveluideaa, jolla on kansainvälistä
kasvupotentiaalia

• kilpailukykyä tekijänoikeuksista, tavaramerkeistä,
patenteista ja liikesalaisuuksista

• strategista ajattelua brändin rakentamiseen,
muotoiluun ja markkinointiin

BUSINESS FINLANDIN RAHOITUS

5 000 € Avustusta
(de minimis)

KENELLE?
Pk-yrityksille ja mikroyrityksille
• joilla on uusi tuote tai palveluidea, jossa kansainvälistä

kasvupotentiaalia
• jotka ovat käynnistämässä innovaatiotoimintaa
• joissa on vähintään kolmen kuukauden ajan ennen

innovaatiosetelin hakemista työskennellyt vähintään yksi
henkilö kokoaikaisesti

MITÄ?

INNOVAATIOSETELI



BUSINESS FINLANDIN RAHOITUS

50 % projektin
kustannuksista

Business
Finlandin osuus

5 000 –
10 000 €

Avustusta
(de minimis)

• Tee kansainvälistymissuunnitelma ja -strategia

• Tee markkinakartoitus uudessa markkinassa

• Selvitä lokalisointitarve

• Tee markkina-analyysi, selvitä kilpailutilanne

• Kartoita jälleenmyyjiä ja jakelukumppaneita

MARKET EXPLORER
Hanki tietoa uudesta vientimarkkinasta

KENELLE?
• Pk-yrityksille ja Midcap-yrityksille,

jotka etsivät tuotteelleen, palvelulleen tai
liiketoimintamallilleen uusia markkinoita ulkomailta

• Market Explorer ei voi sisältää tuotekehitystä tai yrityksen
operatiivista tekemistä



Rahoitus
10 000 –
20 000 €
(50%)

Esimerkiksi
korkeakoulusta

vastavalmistunut

Esimerkkejä rahoituksen käyttökohteista
• Kansainvälistymissuunnitelma ja –strategia
• Liiketoimintamahdollisuuksien selvitys, esikonseptointi
• Olemassa olevan tuotteen markkinakartoitus uudessa

kansainvälisessä markkinassa
• Jälleenmyyjien ja jakelukumppaneiden kartoitus

Palkkakuluihin
ja mahdollisiin
matkakuluihin

TALENT EXPLORER
Palkkaa kansainvälinen osaaja tuomaan uutta tietoa ja osaamista
kansainvälistymiseen

KENELLE?
• Pk- ja Midcap-yrityksille

MITÄ?
• Palkattavalla asiantuntijalla on oltava uuteen vientimarkkinaan liittyvää

tuntemusta tai yleisosaamista yritysten kansainvälistämisestä
• Projektien kesto 6-12 kuukautta; ei tuotekehitystä tai yrityksen

operatiivista tekemistä
• Henkilö palkataan Suomeen, mutta vierailu tutkittavalla markkinalla on

sallittu
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EXHIBITION EXPLORER
Pk- ja midcap-yritysten yhteisiin kansainvälisiin
messuhankkeisiin

• vähintään neljän yrityksen ryhmälle, josta vähintään puolet on
pk-yrityksiä

• merkittäviin kansainvälisiin b-to-b –messutapahtumiin ulkomailla
(myös virtuaalitapahtumiin)

• edistää yritysten ja uusien innovaatioiden pääsyä kansainvälisille
markkinoille

BUSINESS FINLANDIN RAHOITUS
Max. 30 000 €

yksittäiselle
yritykselle /

messu

Max. 50% pk/
40% midcap

hyväksyttävistä
kustannuksista

De minimis
-rahoitusta



KV-kilpailukyky ja kilpailuetu

 Tunne markkinat ja asiakastarve –
kysy asiakkailta
Aina on kilpailijoita
 Luo ja kehitä kilpailuetua
Mikään tuote ei myy itse itseään Business Finland / Tule asiakkaaksi



TEMPO – ASIAKASTARVE & KASVU- JA
KEHITYSPOLKU
75 % projektin
kustannuksista

BF:n osuus
enintään
50 000 €

Avustusta
(de minimis)

TUTKIMUS, KEHITYS JA PILOTOINTI
Luo uutta kv-
kilpailuetua

Luo uutta kv-kilpailuetua
ja

viimeistele tuote
markkinoille

Todenna toimivuus ennen
investointia

BF turvatakuu – riskin jakaminen

Avustus -------------------- Laina
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TEMPO
Rahoitusta startup-, pk- ja midcap-yrityksille
kansainväliseen kasvuun.

• Testaa konseptin toimivuus

• Hanki palautetta asiakkailta

• Varmista kysyntä

• Tunne markkinat

• Kehitä johtamista, toimintatapoja ja
organisaatiota

75 % projektin
kustannuksista

BF:n osuus
enintään
50 000 €

Avustusta
(de minimis)

► WWW.BUSINESSFINLAND.FI/TEMPO
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 Lainaa kehitysprojekteihin ja pilotointiin.

 Avustusta tutkimuspainotteisiin
projekteihin.

 Rahoituksen määrä riippuu yrityksen
tavoitteista ja resursseista.

TUTKIMUS, KEHITYS JA
PILOTOINTI

www.businessfinland.fi/tutkimusjakehitys

Kehitä osaamista, tuotteita ja
palveluita



KV-PALVELUT

Kansainvälistymisen
suunnitteluun

Kasvu- ja
innovaatiosparraus

Liiketoimintakontaktit Business Matchmaking

NEUVONTA

TIETOPALVELUT

Toimialakohtaiset
markkina-analyysit

Neuvonta
kohdemarkkinalla

EU –rahoitusneuvonta
ja -kontaktit

VERKOSTOITUMINEN

Paikalliset
liiketoimintatavat

Markkinoiden
mahdollisuudet

Business Finland / Tule asiakkaaksi



MEILLÄ ON KANSAINVÄLISTÄ
JA PAIKALLISTA OSAAMISTA

760
asiantuntijaa

16
toimipistettä
Suomessa

40
toimipistettä
maailmalla



KIITOS !

https://www.businessfinland.fi/suomalaisille-asiakkaille/tule-asiakkaaksi



ON AIKA
AJATELLA ISOSTI
BUSINESS FINLAND NÄYTTÄÄ
TIEN TULEVAISUUTEEN

PYSY KUULOLLA
Tilaa uutiskirje

TUTKI MAHDOLLISUUKSIA
Tutustu sivustollamme alallesi oleelliseen lisätietoon

OLE YHTEYDESSÄ
Ota yhteyttä sivustomme kautta


